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MORE SALES - MORE PROFITS

Warum Sie sich fiir XCHANGE
entscheiden sollten
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ERHOHEN SIE IHRE VERKAUFSZAHLEN, INDEM SIE STETS
PRODUKT-LIZENZEN VORRATIG HABEN

Im Einzelhandel ist der Lagerbestand ausschlaggebend, da Sie nicht verkaufen konnen, was
Sie nicht auf Lager haben. Aus diesem Grund kommen viele Verkéufe nicht zustande, was
jedoch oftmals nicht der Fehler des Resellers ist: Viele Reseller miissen beim Ankauf der
Ware sowohl den Cashflow als auch den Lagerbestand im Auge behalten, um stets genau
die richtige Anzahl Produkte vorratig zu haben. Leider kdnnen Sie als Anbieter die Zukunft
nicht vorhersagen, und so scheint der Kunde immer an genau dem Produkt interessiert zu
sein, das Sie momentan nicht auf Lager haben.

Mit XCHANGE sind die gewtinschten Produkte jetzt jederzeit zur Hand und direkt nach dem
getatigten Handel verfiigbar. Das stets geflillte virtuelle Warenlager steigert so deutlich den
Umsatz.

STEIGERN SIE IHREN GEWINN
DURCH EINGESPARTE VERSANDKOSTEN

Ein gewinntréchtiger Verkauf kann durch die anfallenden Versand-
kosten schnell zu einem Verlust-Geschéft werden. Da mit XCHANGE
alle Produkte On-Demand iiber das Internet versandt werden,
entstehen keinerlei Versandkosten, was sich direkt positivim
Reingewinn niederschligt.
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STEIGERN SIE IHREN GEWINN DURCH REDUZIERTE LAGERKOSTEN

. Sie konnen ihr Warenlager, in dem Sie bisher Software-Verpackungen
aufbewahrt haben, nun fiir andere Zwecke nutzen. Da lhre Software in
einem virtuellen Warenlager verfligbar ist, vergroBert sich also Ihr

7

l eigentlicher Lagerraum.

STEIGERN SIE IHREN GEWINN DURCH DAS EINSPAREN VON
RUCKVERSAND-KOSTEN

Jeder Reseller kennt den zeitraubenden, kostenintensiven und miihseligen Prozess, mit
dem sein Bestand an Software-Produkten auf den neuesten Stand gebracht werden muss.

Dank XCHANGE ist es nicht mehr nétig, alte Software gegen neue auszutauschen: Jeder
Kunde erhélt beim Kauf eines Lizenzcodes aus dem virtuellen Angebot automatisch immer
die aktuellste Version.

Auch dieser gesparte Zeit- und Kostenaufwand wandert direkt in den Reingewinn.

ERWEITERN SIE IHR WARENANGEBOT

Als Reseller miissen Sie besonders auf die Ausrichtung ihres Lagerbestands achten. Bei der
Anschaffung von Software-Produkten wird im Allgemeinen davon ausgegangen, dass diese
zeitnah iiber den Ladentisch gehen werden. Produkte, von denen Sie sich keinen schnellen
Verkauf versprechen, werden zwar aufgelistet, aber nicht in den Lagerbestand aufgenom-
men und nur auf besonderen Wunsch hin bestellt. Sehr hdufig sind es jedoch gerade diese
,special order‘-Produkte, die besonders gefragt sind, was lange Wartezeiten fiir den Kunden
bedeutet, der sich dann lieber fiir ein alternatives Vorgehen entscheidet: Den Einkauf bei
einem Anbieter zu tatigen, der das Produkt auf Lager hat, oder sogar direkt beim Hersteller
zu bestellen.

Mit XCHANGE umgehen Sie dieses Problem dank der entfallenden Lagerung und miissen
sich weniger um die Organisation und Betreuung Ihres Warenangebots kiimmern.

Wir meinen, dass Reseller die Wahl der Produkte ihren Kunden iiberlassen sollten, statt als
kiinstliches Ventil zwischen dem Kunden und dem Produkt zu stehen.
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BEFREIEN SIE SICH VON ARGERNISSEN WIE SCHWUND ODER
BESCHADIGUNG IHRER WARE

Schwund und Beschadigung der Ware gehaoren leider zum Alltag
eines jeden Einzelhédndlers. Viele rechnen daher bereits im Voraus
mit einem bestimmten Prozentsatz an Verlusten, wahrend andere zu
immer komplexeren GegenmaBnahmen greifen, wie etwa Uberwa-
chungskameras, Scanner oder Sicherheitspersonal. Da Sie dank
XCHANGE die Software erst dann ibernehmen, wenn der Verkauf
abgeschlossen ist, kann das ,Handelsgut‘ nicht mehr einfach aus Ihrem Lagerbestand
verschwinden. Fiir lhren Reingewinn bedeutet das nicht nur eine Steigerung durch das
Ausbleiben von Schwund, sondern auch durch den Verzicht auf teure GegenmaBnahmen.

REDUZIEREN SIE IHRE CO2-BILANZ

Auch, wenn die herkommlichen Software-Verpackungen und ihr Inhalt eher klein sind
und wir sie durchaus nicht allein fiir den Klimawandel verantwortlich machen wollen: So
ist es doch Fakt, dass fiir die Herstellung dieser Packchen groBe Mengen an Papier, CDs/
DVDs und Folie verbraucht werden. AuBerdem entsteht auch eine Belastung der Umwelt
durch den Transport, denn héufig sind Langstreckenfliige von Europa nach Nordamerika
notwendig.

Mit inzwischen anndhernd 100.000 (iber XCHANGE verkauften Lizenzen sind wir auch stolz
darauf, an dieser Stelle eine groBe Menge Papier und Plastik fiir Software-Verpackungen
eingespart zu haben. Und das ist ein erster Schritt in die richtige Richtung.

IHRE KONKURRENZ IST WAHRSCHEINLICH SCHON BEI XCHANGE
REGISTRIERT

XCHANGE wurde gerade bei der NAMM Show 2015 mit dem Best Of Show Award in der
Kategorie ,Company to watch‘ ausgezeichnet. Die groBten Einzelhandelsunternehmen in
den USA und Kanada vertrauen XCHANGE die Logistik ihres Online-Handels an, was der
Plattform ein hohes MaB an Glaubwiirdigkeit verleiht. Doch auch eine wachsende Anzahl
an kleineren Unternehmen nutzt XCHANGE zu ihrem Vorteil. Sie wollen doch sicherlich nicht
den Anschluss verpassen?
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XCHANGE MARKET PLATFORM

WAS KANN XCHANGE?

el

L VENDORS G RESELLERS (&8

XCHANGE ist eines der aufregendsten und dynamischsten Unternehmen im Reseller-Ge-
schaft mit Musik-Software. In den letzten zwei Jahren konnte XCHANGE ein jahrliches
Wachstum von 250% fiir sich verbuchen, da immer mehr Einzelhandler aus diesem Bereich
entdecken, dass sie durch die entfallenden Inventar-Kosten ihren Reingewinn deutlich
steigern kdnnen.

Mit XCHANGE konnen Sie mehrere Hundert zusétzliche Software-Produkte in Ihr Angebot
aufnehmen, die sie erst in dem Moment erwerben, in dem lhr Verkauf abgeschlossen wur-
de, eine traumhafte Situation, bei der Sie nur gewinnen konnen. Der einzige Schritt, den Sie
dabei vornehmen miissen, besteht im Erwerb der Reseller-Rechte direkt von den Herstellern
auf XCHANGE und der Platzierung der Produkte auf lhrer Website, um lhre Kunden (iber das
erweiterte Angebot zu informieren.

REGISTRIERUNG

Sie miissen sich lediglich bei XCHANGE registrieren, was iiber ein einfaches Online-For-
mular funktioniert. In dieses Formular tragen Sie die wichtigsten Informationen (iber Ihr
Unternehmen sowie Ihre Bankdaten und Handelsreferenzen ein. Diese Angaben sind Teil
lhres Profil, das wiederum von den Herstellern bei der Uberpriifung Inrer Eignung fiir Re-
seller-Rechte eingesehen wird. XCHANGE kann diese Rechte nicht direkt gewéhren, nur die
jeweiligen Hersteller vergeben diese Rechte an einzelne Reseller.

Aus diesem Grund sollte das Formular so griindlich wie mdglich und unter Angabe Ihrer
besten Handelsreferenzen ausgefiillt werden. Weitere erforderliche Angaben sind lhre
Steuernummer und Lieferadresse (kein Postfach), der Name des Inhabers Ihres Unterneh-
mens oder des Zeichnungsberechtigten, sowie die Kontaktdaten der Hauptansprechpartner
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Ihrer Firma. Der Zugang zum System ist erst dann mdglich, wenn das Formular vollstandig
ausgefillt ist.

DER VERTRAG MIT XCHANGE

Sobald das ausgefillte Formular von lhnen abgeschickt wurde, wird Ihre Eignung fiir die
Nutzung dieser Business-to-Business-Plattform von uns gepriift, da wir sowohl unseren
Herstellern als auch den Resellers gegentiber verpflichtet sind, die Legitimitat aller Reseller
zu garantieren, die das System nutzen. Ist die Eignungspriifung zu unserer Zufriedenheit
abgeschlossen, erhalten Sie den XCHANGE Reseller-Vertrag zur Unterzeichnung.

Haufig gestellte Fragen

Schritt fiir Schritt zu Inrem XCHANGE-Account
1. Registrieren Sie sich hier: https://www.xchangemarket.net/XCH/xchr_register.asp

2. Fiillen Sie das Online-Formular aus.
Beachten Sie dabei: Alle Felder miissen vollstandig ausgefiillt sein, um Verzdgerungen
bei lhrem Anmeldeprozess zu vermeiden. Referenzen miissen den Namen des jeweili-
gen Unternehmens enthalten sowie den Verweis auf eine Kontaktperson mit E-Mail-Ad-
resse und Telefonnummer.

3. Verlauft die Priifung Ihrer Referenzen zu unserer Zufriedenheit, ist das Anmeldeverfah-
ren abgeschlossen.

Der Standard-XCHANGE-Vertrag wird Ihnen zugesandt.
Sie senden eine unterschriebene Kopie des Vertrags zuriick.

Sie erhalten die Login-Daten und das Passwort.

N o g

Ihr Account ist freigeschaltet und Sie konnen nun Anfragen an einzelne Hersteller
verschicken.
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WAS KOSTET XCHANGE?

XCHANGE ist fiir Reseller komplett KOSTENLOS. Als Reseller werden Ihnen also weder
Kosten flir die Freischaltung Ihres Accounts, noch flir Transaktionen oder Instandhaltung in
Rechnung gestellt.

WIE LANGE DAUERT DER ANMELDEPROZESS?

Die Dauer des Anmeldeprozesses richtet sich danach, ob das Online-Formular vollstandig
ausgefiillt wurde und wie schnell die als Referenzen angegebenen Unternehmen auf unsere
Anfrage reagieren. Reseller miissen als ihre Referenzen drei Unternehmen nennen, mit
denen sie in regelmaBigem Geschaftskontakt stehen, um Verzogerungen bei der Anmeldung
zu vermeiden.

GIBT ES EINE EINFUHRUNG FUR RESELLER?

Ja, die gibt es. XCHANGE ist ein sehr leicht zu bedienendes System. Der sogenannte ,Quick
Start Guide* fiir Reseller umfasst gerade einmal zwei PDF-Seiten, die Sie bei Bedarf schnell
durchgelesen haben. Sollten Sie danach noch weitere Fragen haben oder Unterstiitzung
benétigen, steht Ihnen das XCHANGE-Team jederzeit gern zur Verfiigung.

WER IST DER HAUPTANSPRECHPARTNER BEI XCHANGE?
Fragen zu Verkauf und Marketing sowie allgemeine Anfragen richten Sie bitte an:

Paul Fattahi (Director of Sales & Marketing)
Tel: 416 789-6849
p.fattahi@xchangemarket.com

LASST SICH XCHANGE MIT IHREM POS-SYSTEM VERKNUPFEN?

Ja, das ist mdglich. Dieser Prozess erfordert zwar ein wenig
Programmierung, einige Reseller haben ihre PoS-Systeme jedoch
bereits mit XCHANGE verkniipft. Das hat fiir Sie den Vorteil, dass
Ihre Verkdufe und Umsétze bei XCHANGE auf Ihrem lokalen PoS-
oder Buchhaltungs-System angezeigt werden. Dieser Service ist
normalerweise nur XCHANGE-Usern vorbehalten, die groBe Mengen
an Lizenzen (ber die Plattform erwerben.
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Das Reseller-Profil

E MARKET PLATFORM

Prafile

Hier sehen Sie eine Beispiel-Ansicht des Registrierungs-Formulars. Es muss vollstindig
ausgefillt sein, um die Anmeldung erfolgreich abzuschlieBen.

Wenn Sie bereits iiber einen Account bei XCHANGE verfiigen, konnen Sie damit beginnen,
von verschiedenen Herstellern Reseller-Rechte zu erwerben. Die Hersteller haben bei
diesem Vorgang Einblick in Ihr Profil.

Ist das Profil unvollsténdig oder fehlen wichtige Informationen, werden die meisten
Hersteller lhnen keine Reseller-Rechte erteilen. Bedenken Sie, dass lhnen diese Rechte
zu jeder Zeit Zugang zu den Produkten der Hersteller ermdglichen und diese daher sehr
genau priifen, welchen Handlern sie die Erlaubnis dazu erteilen. Es liegt also an Ihnen, Ihr
bestmdgliches Profil auf XCHANGE zu erstellen!

Passworter & Benachrichtigungen

e . B Diese Seite ermdglicht Ihnen die Verwaltung Ihres
R P2 ssvorts. Hier konnen Sie auBerdem E-Mail-Ad-
ressen fiir Benachrichtigungen angeben, wobei
Ihnen mehrere Adressfelder fiir die entsprechen-
den Mitarbeiter lhres Unternehmens zur
Verfiigung stehen.

Passwards/ Netifications
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Wie erwerben Sie Reseller-Rechte?

Hew Ordder Lucal

Vendors/Products

(for Vendor/Brand images click [I5!)

ACOUSTICA INC.
(Click HERE to send a dealership request.

ALFRED MUSIC COMPANY INC.
[ Dealership granted ] mes
Garrit

XCHANGE ist ein virtueller Marktplatz mit Tausenden von Produkten, die Sie lhrem Wa-
renangebot hinzufiigen kdnnen. Das Schéne daran ist, dass Sie dafiir ihr Inventar nicht
aufstocken miissen. Dadurch sind Sie in der Lage, lhren Kunden eine riesige Auswahl an
Software-Produkten zu bieten, die diesen auf den Websites der Hersteller in diesem Umfang
nicht zur Verfiigung stehen.

Als Reseller sollten Sie sich immer zum Ziel setzen, lhren Kunden so viele Produkte wie
moglich anzubieten. Um lhrem Sortiment Produkte und Hersteller hinzufiigen zu konnen,
miissen Sie zundchst Reseller-Rechte erwerben. Dazu suchen Sie auf XCHANGE die Seite
,Hersteller/Produkte’ auf und wéhlen aus der Liste der Hersteller den gewiinschten aus.
Klicken Sie auf den Button ,Reseller-Anfrage senden‘ und geben Sie ihre Kontaktdaten

an. Der Hersteller wird daraufhin lhre Anfrage erhalten und entscheiden, ob er Ihnen die
Reseller-Rechte erteilt. Wir weisen noch einmal darauf hin, dass diese Rechte nicht durch
XCHANGE vergeben werden. Nur die einzelnen Hersteller konnen Sie als Reseller erméchti-
gen, ihre Produkte weiterzuverkaufen.

Sobald Ihnen Reseller-Rechte erteilt wurden, kénnen Sie damit beginnen, die entsprechen-
de Software zu verkaufen. Dazu sollten Sie diese Produkte zunichst dem Warenangebot auf
Ihrer Website hinzufiigen. XCHANGE kann Ihnen dafiir in den meisten Féllen Web-Inhalte,
also Bilder und Texte, in Form von ZIP-Dateien anbieten, die Sie auf der Preislisten-Seite
finden. Klicken Sie dazu einfach auf den Link ,Hersteller-/Produkt-Bilder‘ und leiten Sie die
Inhalte an lhren zusténdigen Web-Entwickler weiter.
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Anfragen durch Hersteller

Invites to Become a Dealer

Accept
COMPLETED
2OPS

st 20 1dwiritor

XCH test vend for LOCALIZATION (FY) COMPLETED
NTS AUDI0 LABS Aceopt

ALFRED T COMPANY [NC COMPLETED
DIGITAL 30, ING, [PED] COMPLETED
XCHest VENDO COMPLETED

In manchen Féllen miissen Sie nicht erst darauf warten, von den Herstellern die Rechte
zugesichert zu bekommen, sondern erhalten Ihrerseits eine Einladung durch einen
Hersteller, der Ihnen gerne Reseller-Rechte erteilen wiirde. Wurde eine solche Anfrage
versandt, erhalten Sie eine Benachrichtigung per E-Mail und kdnnen nun, wenn Sie sich auf
XCHANGE eingeloggt haben, jederzeit auf diese Einladung reagieren. Entscheiden Sie sich
dafiir, die Einladung eines Herstellers anzunehmen, wird dieser benachrichtigt und kann
Ihnen iiber seinen XCHANGE-Zugang die Reseller-Rechte einrdumen.

Hersteller-Kontakte

Vendor Contacts {approved)

vandor Sain Tl

ALFRED MUSIC COMPANY INC. (800) 202-6122
DIGITAL 1 ALDIO, INC. [PCDI] {727} 799-3828
MAGEK ) $70-0400
McD3P } 963-9740
MUISIC MARKETING INC,

htto:fisecr
suppartBsaun:
0
{416} 789-7100 supparbiicomoany.com
(416} 789-7100 WWW KEhangemarket.com

416-780-7100 ext.2254
O AT

Sie finden auf dieser Seite eine Ubersicht aller Hersteller, von denen Sie bereits Reseller-Rech-
te erhalten haben. Hier konnen Sie jederzeit einen Hersteller kontaktieren, falls bei Ihrem
reguldren Lizenzhandel Schwierigkeiten auftauchen sollten. Diese Seite listet, wie bereits
erwéhnt, nur diejenigen Hersteller auf, die lhnen bereits Rechte erteilt haben. Hersteller, die
noch nicht mit Ihrem Account verbunden sind, finden Sie an dieser Stelle nicht. Um mit
letzteren Kontakt aufzunehmen, miissen Sie ihnen zunichst eine Reseller-Anfrage senden.
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Eine neue Bestellung

Prace List His P-spar

aufgeben

New Order

Haben Sie sich erst einmal die Reseller-Rechte eines Herstellers gesichert, konnen Sie
Produkte nun direkt auf XCHANGE erwerben. Diese Produkte erhalten Sie dann umgehend
in Form von Seriennummern statt als materielle Verpackungen. Der Versand von Packchen
ist dann nicht mehr notwendig und wird nicht vorgenommen. Den Hersteller miissen Sie
nicht noch einmal kontaktieren, bevor Sie lhre Bestellung abschicken. Nach der erfolgten
Bestellung lassen wir Ihnen eine Seriennummer und eine URL zukommen, die Ihr Kunde
bendtigt, um die Software zu registrieren und sie auf seinen Computer herunterzuladen.

Der Kaufvorgang wird allein durch Sie durchgefiihrt und abgeschlossen. Sie miissen
dafiir nicht darauf warten, dass der Hersteller lhnen eine Seriennummer zukommen lasst,
sondern sind in der Lage, rund um die Uhr auf lhre Produkte zugreifen zu kdnnen und die
Wiinsche Ihrer Kunden sofort und unkompliziert zu erfiillen.

DER BESTELLVORGANG

Um Ihre Bestellung abzugeben, gehen Sie zundchst auf die Seite ,Neue Bestellung‘ und
wahlen Sie den Hersteller aus, dessen Produkt Sie erwerben wollen. Bitte beachten Sie,
dass Sie bei einem Bestellvorgang immer nur bei jeweils einem Hersteller bestellen kénnen.
Haben Sie aus der Liste der freigegebenen Hersteller denjenigen ausgewahlt, von dem Sie
ein Produkt erwerben wollen, werden Sie zum Bestellformular weitergeleitet.

Dabei handelt es sich um ein unkompliziertes Standard-Formular. Wahlen Sie nun das
Produkt Ihrer Wahl aus der Produktliste des Herstellers aus. Handelt es sich bei Inrem
Unternehmen um eine Handels-Kette, konnen Sie zusétzlich bestimmen, von welcher Filiale
aus der Kauf getatigt wird. Geben Sie dann eine Bestellnummer an.
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Einige wenige Reseller verwenden keine fortlaufenden und einmaligen Bestellnummern,
was zum Beispiel beim Kontenabgleich verheerende Folgen in Ihrer Buchhaltung haben
kann. Verwenden Sie daher ausschlieBlich Bestellnummern, die Gber Ihr eigenes Buchhal-
tungssystem generiert wurden, da sich dies langfristig fiir [nr Unternehmen auszahlen wird.
Selbstverstandlich ist die Angabe von Bestellnummern vorgeschrieben.

Das Bestellformular

dkk pLL SALES ARE FINAL ###
There will be NO REFUNDS or EXCHANGES accepted.
It is the sole responsibility of the purchaser to ensure that the correct products are ordered.

Vendar “MCtest VEMDOR

Custormer Ship To DOCH#
New

HCHtest RESELLER
llSDeESLLESEMERE RO GR LOS ANGELES STORE ¥ ©rd.Date

SCARBOROUGH, ON, M1P 244
CANADA
Purchase Grder # Store # Terms
PP

Itern Code

drurns: (promo)Cool Drums $50.00 50.00
50.00

Haben Sie das Produkt einmal ausgewéhlt, wird Ihnen der Gesamtpreis fiir lhre Bestellung
angezeigt. Sollte dort nicht der korrekte Preis angezeigt werden, brechen Sie den Vorgang
unbedingt ab. Sobald der Vorgang abgeschlossen ist und bearbeitet wird, sind Sie durch die
Geschaftsbedingungen von XCHANGE verpflichtet, die Ware anzunehmen und zu bezahlen.
Fiir abgeschlossene Bestellungen erhalten Sie weder Riickerstattungen, noch wird vom
angezeigten Gesamtpreis ein Rabatt abgezogen. Sie sollten also absolut sicher sein, dass
Sie genau das Produkt zu genau dem Preis ausgewahlt haben, welches Sie tatséchlich
erwerben wollen.

Der Bestellvorgang selbst besteht aus zwei Phasen: Zunéchst wird das von Ihnen ausge-
wahlte Produkt fiir Sie reserviert und Sie konnen die Details lhrer Bestellung einsehen. Die
zweite Phase folgt mit der Absendung der Bestellung durch einen Klick auf den ,Jetzt Kau-
fen‘-Button. Hiermit ist der Kauf abgeschlossen und Sie erhalten die Seriennummer Ihres
erworbenen Produkts. Beachten Sie bitte, dass Ihr Kauf im Grunde nur diese Seriennummer
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umfasst und sie daher mit dieser wertvollen Buchstaben- und Zahlenkombination genauso
sorgsam umgehen sollten wie Sie es mit einem entsprechenden materiellen Produkt in
ihrem Warenlager tun wiirden.

Zusétzlich zur Seriennummer erhalten Sie eine URL, die auf das Produkt abgestimmt und
ebenso bedeutsam ist. Ihr Kunde bendtigt beide Informationen, um Zugang zu seiner Soft-
ware zu erhalten. Sobald er von lhnen die Seriennummer und URL erhalten hat, kann der
Kunde nun die URL in seinen Browser eingeben, die Anleitung zur Registrierung befolgen
und wird daraufhin direkt zum Download-Bereich fiir das erworbene Produkt weitergeleitet.
Nun muss lhr Kunde nur noch die Software herunterladen und hat sie innerhalb weniger Mi-
nuten einsatzbereit auf seinem Computer installiert. Sie haben somit Software verkauft und
sie digital an den Kunden versandt. Gratulation und herzlich willkommen in der digitalen
Logistik-Welt fiir den Einzelhandel!

Die Anzeige der Wachstumsentwicklung

24 month growth {by dollar §)

P T ) e P e v ) P ) e
2043 [0 0 2034 {2014 0 2043 2048 2013

XCHANGE bietet lhnen auBerdem eine iiberzeugende Ubersicht in Echtzeit, die lhnen vor
Augen fiihrt, wie sich lhr Software-Unternehmen auf XCHANGE entwickelt. Grundsatzlich
kénnen Sie sich die Verkdufe der vergangenen 24 Monate in einer Graphik zur Umsatzent-
wicklung anzeigen lassen. Diese Graphik ist fiir Sie rund um die Uhr abrufbar.

Sie werden schnell feststellen, dass sich dieses digitale Segment ihres Unternehmens als
besonders rentabel erweist und das groBte Wachstumspotential in sich tragt, da taglich
neue Software-Produkte auf der XCHANGE Betriebs-Plattform angeboten werden. Daher
haben wir diese niitzliche Funktion eingebaut, mit der Sie die Entwicklung Ihres Unterneh-
mens verfolgen konnen und die ein groBeres Wachstum und eine Profitsteigerung anregen
soll.
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Filialen und Kontakte

G LON ARGELEY STORE  (4229) Lo ANGELES (F2) Yirh-rao0 TRTSET
GR PARIE  (4318) TORGHTD 3 438078,

ak TORGNTO STOKE  (4334) TORONTS (428) TE9-T200 ¢
iy Atking {46000 ()

R VARCOUVER STORE [4223) VARCSUVER & (804) 783-7100

BT HiNOUGE  [4082) STIRLENG

Diese Seite bietet Ihnen die Mdglichkeit, verschiedene Filialen Ihres Unternehmens und
Ihre Mitarbeiter zu registrieren. Mithilfe dieser zusétzlichen Daten kénnen Sie erworbene
Ware nun exakt einer bestimmten Filiale zuordnen oder auch zusatzliche Accounts fiir die
einzelnen Niederlassungen erstellen. Das bedeutet, dass ein Angestellter in der Filiale A
Einkaufe mit seinen eigenen Login-Daten tatigen kann, die sich vom Master-Login ebenso
unterscheiden wie von den Login-Daten von Filiale B.

Mit dieser Funktion sollten Sie allerdings sehr bedacht umgehen, etwa fiir den Fall, dass
ein Mitarbeiter Ihr Unternehmen verldsst. Die Login-Daten sollten entsprechend vorsichtig
eingesetzt werden, um lhr Unternehmen vor betriigerischen Kaufen zu bewahren. Sollte das
entsprechende Vertrauen vorhanden sein, ist die Funktion jedoch eine gutes Instrument,
damit verschiedene Mitarbeiter fiir einen einzelnen Reseller Kdufe tatigen kdnnen, die sich
alle einer bestimmten Filiale zuordnen lassen.

Die Bestellnummer-Suche

Frice Lis

PO Search

rou: |123458] Ehaw-Catals:

Mithilfe dieser Seite konnen Sie nach einer bestimmten Bestellnummer suchen und das
jeweilige Bestell-Formular finden.
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Die Bestellhistorie

History

prare

Diese Funktion zeigt lhnen alle Bestellungen zwischen zwei bestimmten Daten an. Dies
ist besonders hilfreich fiir die Buchhaltung und fiir Tatigkeiten, die eine Verkaufschronik
erfordern.

403 Error

403 - Forbidden: Access is denied.

You do not have permission to view this directory or page using the credentials that you supplied.

Falls Sie Safari verwenden, werden Sie wahrscheinlich diese Fehlermeldung erhalten. Um
dieses Problem zu umgehen, wechseln Sie einfach Ihren Browser von Safari zu Google
Chrome.
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